
 



Ellisphere,
pour un monde économique

fiable et une croissance durable
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ÉDITO

Leader sur le marché de l’information 
B2B et partenaire privilégié des 
entreprises, Ellisphere propose 
des solutions innovantes et 
adaptées au plus près des besoins 
et des usages de ses clients : 
grands groupes publics et privés, 
PME/ETI, créateurs d’entreprise, 
financeurs...

Convaincues que notre métier ne se limite 
pas à vous délivrer de la donnée brute, nos 
équipes ont à cœur de bâtir avec vous les 
solutions qui vous permettront au quotidien 
de sécuriser vos processus internes et vos 
prises de décision, qu’il s’agisse de votre 
développement commercial, de la maîtrise 
de vos risques (de crédit, de fraude, 
d’investissement), ainsi que de vos obligations 
en matière de conformité.

Nous avons conscience de l’importance des 
décisions que vous êtes amenés à prendre, au 
quotidien, dans un contexte de mutation rapide 
de l’économie où les informations  financières 
disponibles sur les entreprises tendent à 
se raréfier. Et c’est donc avec vous, au plus 
proche de vos préoccupations commerciales 
et financières, que nous souhaitons bâtir les 
solutions les mieux adaptées à vos besoins.

Nous avons conscience de la responsabilité 
qui nous incombe dans l’aide que nous 
vous apportons, et c’est pour cela que 
nous investissons continuellement dans le 
développement de nos expertises métier, les 
infrastructures technologiques et leur sécurité, 
ainsi que vers le renforcement des relations 
de confiance et de proximité que nous 
construisons avec chacun de nos partenaires.

Mes équipes et moi-même, nous nous y 
engageons. 

Valérie Attia 
Présidente
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Notre engagement
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Ellisphere accompagne et sécurise 
les prises de décision des acteurs 
économiques en leur délivrant de 
l’information économique, légale 
financière et extra-financière sur 
leurs partenaires commerciaux.

Référence de l’information B2B en France et à l’international

l	 Entreprises
	 PME, ETI ou grandes entreprises, dans le privé ou le public
l	 Acteurs du financement
	 Banques, assurances, investisseurs institutionnels ou privés
l Fonctions
  Dirigeants, directeurs financiers, credit managers, responsables des achats, directeurs  
   marketing, directeurs commerciaux, responsables conformité/RSE

ELLISPHERE ACTEUR ENGAGÉ

•	 En adhérant au Pacte Mondial de l’ONU, Ellisphere marque son 
ambition de déployer son activité en tenant compte des 10 
principes universels du Pacte sur les droits de l’homme, les 
normes de travail et l’environnement, ainsi que la lutte contre 
la corruption.

•	 Ellisphere fait régulièrement évaluer sa performance RSE par 
des organismes extérieurs habilités (EcoVadis, Vigéo, 
Reporting21…). Elle est aussi certifiée «Great Place to Work».

•	 Entreprise data responsable en matière de respect et de 
sécurisation des données personnelles, Ellisphere bénéficie 
du label professionnel Privacy Protection - Pact.

•	 Ellisphere est certifiée Qualiopi (catégorie : actions de formation).

Notre ambition : bâtir des solutions innovantes qui répondent aux enjeux des 
entreprises, en leur permettant de développer des activités pérennes dans une 
économie en mutation.
Nos atouts : disposer d’un référentiel data et d’expertises métier uniques, et les 
associer aux nouvelles technologies telles que l’Intelligence Artificielle.
Nos valeurs : un sens aigu des responsabilités telles que notre engagement RSE 
(Responsabilité Sociétale des Entreprises).

A qui nous
adressons-nous ?

Pour répondre 
à quels enjeux ?

l	 Conquérir de nouveaux clients fiables
	 F	 accroître son chiffre d’affaires
l	 Maîtriser les risques sur ses relations d’affaires
	 F	 optimiser la rentabilité et la performance de son entreprise (risques de crédit, de fraude)  
	 F 	sécuriser ses projets d’investissement
l	 Favoriser une croissance responsable
	 F	 se conformer aux obligations légales et réglementaires (KYC - Know Your Customer...)
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EN BREF

•	 De l’information disponible en ligne sur plus 
de 225 millions d’entreprises de 230 pays et 
territoires dont la France

•	 Plus de 300 collaborateurs

•	 3 sites principaux en France (Paris La 
Défense, Lyon et Tours) et des équipes en 
région investies dans le développement 
économique local

•	 Membre fondateur de FIGEC en France, ainsi  
que de FEBIS et BIGnet à l’international



Résolument engagés à vos côtés, nous favorisons 
le développement des compétences de nos 
collaborateurs afin de toujours mieux répondre à 
vos attentes. 

Cette ambition se traduit par le déploiement de six 
principaux pôles d’expertises : 

•	 pôle data spécialisé dans la constitution de nos 
bases de données «référentiels»,

•	 pôle data science spécialisé dans l’analyse de la 
donnée et la construction d’algorithmes et de 
scores,

•	 pôle informatique dédié aux solutions 
technologiques en lien direct avec les systèmes 
d’informations des entreprises,

•	 pôle analyse pour l’étude des informations 
économiques et financières recueillies auprès 
des entreprises ciblées, 

•	 pôle support client répondant chaque jour 
aux besoins client (questions sur nos offres et 
services, accompagnement sur l’utilisation de 
nos solutions, etc.),

•	 pôle réglementaire en charge de la veille et 
de l’analyse de la réglementation concernant 
l’information sur les entreprises et les activités 
de nos clients.

Sur le marché de l’information B2B, Ellisphere 
garantit ainsi le maintien d’expertises métier uniques 
qui participent au développement pérenne de vos 
activités.

Notre 
expertise
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‘‘ ‘‘Parce que la bonne 
prise de décision est vitale 

pour toute entreprise, 
Ellisphere bâtit des solutions 
décisionnelles innovantes et 

adaptées à vos enjeux.



7

Dans un environnement économique et réglementaire en mutation constante en France et à l’international, les 
équipes d’Ellisphere collaborent à une stratégie d’innovation, combinant expertises métier et nouvelles technologies 
telles que l’Intelligence Artificielle (IA). En réponse à vos enjeux de conquêtes de nouveaux clients, de gestion des 
risques ou encore de conformité, nos solutions innovantes les plus récentes sont :

•	 des scores de probabilité de défaillance et des avis de crédit de 3ème génération, standard, modulables ou 
sur-mesure compatibles avec vos engagement économiques (notamment à 1, 2, 3 ou 5 ans pour les scores), 
grâce à des algorithmes utilisant le machine learning,

•	 une palette de nouveaux services uniques de détection automatique de prospects, de signaux faibles, ou 
encore de prédiction d’événements clients...

•	 des solutions spécifiques répondant aux exigences de conformité (KYC, Sapin II) comme la recherche des 
bénéficiaires effectifs, ou à une meilleure connaissance de vos tiers d’une manière générale.

En France, cette stratégie d’innovation s’appuie sur notre référentiel de données riche d’informations sur 16,8 
millions d’entités économiques disponibles jusqu’à 10 ans d’historique après leur date de cessation. Grâce à nos 
experts data, ce référentiel est mis à jour quotidiennement par des données qualifiées et fiables, à la traçabilité 
établie.

DES EXPERTS
DES DATA
DES SOLUTIONS



De l’information en ligne sur plus de
millions d’entreprises dans le monde

225
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‘‘

‘‘              Disposer de la bonne information sur ses 
tiers à chaque étape de la relation d’affaires



CIBLER ET ENRICHIR
Outils de ciblage, de génération de leads qualifiés, 

enrichissement de base de données et 
simplification de la gestion de la data (CRM/DMP)

S’INFORMER ET SURVEILLER
Rapports d’information d’entreprise (incluant 

score de défaillance et avis de crédit) mis à jour 
quotidiennement

APPROFONDIR
Enquêtes terrain

En standard

OPTIMISER
Scores, avis de crédit et modèles décisionnels 

INVESTIR
Ciblage, notation privée et monitoring 
des investissements

SE CONFORMER, EVALUER ET ANALYSER 
Identification des bénéficiaires effectifs, études 
spécifiques sur des points clés (pérennité fournisseur, 
solvabilité client…)

Nos solutions
décisionnelles
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Sur-mesure

Ellisphere propose des solutions adaptées aux 
enjeux des acteurs du financement de l’économie, 
et aux entreprises publiques ou privées, de tous 
secteurs d’activités, en France et à l’international, 
afin qu’ils disposent sur leurs tiers de la bonne 
information au bon moment :

Aux directions commerciales et marketing des 
solutions élaborées pour optimiser la stratégie 
d’acquisition de nouveaux clients, bâtir et alimenter 
en temps réel leurs systèmes d’information (CRM/
DMP).

Aux directions financières, achats ou conformité, 
des solutions adaptées aux exigences en matière 
de gestion préventive des risques de crédit 
interentreprises, de fraude, ainsi qu’en matière de 
conformité (KYS-KYC...).

Aux financeurs, une meilleure connaissance du 
risque des entreprises, notamment des segments 
PME et ETI potentiellement ciblés, grâce à des 
prestations à haute valeur ajoutée à l’instar de la 
notation privée.



•	Son réseau d’analystes en France 
	 métropolitaine dont l’expertise se  
	 nourrit, notamment, de sa parfaite  
	 connaissance des enjeux et des acteurs  
	 de l’économie locale.

•	Ses équipes de spécialistes IT et 
	 d’ingénieurs avant-vente pour la  
	 conception et le déploiement de  
	 solutions client sur-mesure.

• �Son réseau commercial direct 
composé d’une équipe dédiée à la 
grande clientèle, d’une équipe banques 
et assurances, ainsi que des directions 
régionales.

• �Ses équipes de support client à 
la disposition des utilisateurs de 
l’ensemble de ses solutions, tant pour 
les aspects techniques que métiers.

• ��Un réseau régional de prescripteurs et 
de partenaires : banques, assurances, 
courtiers, experts comptables, 
intégrateurs de données, éditeurs de 
logiciels, groupements et syndicats 
professionnels, médias...

Ellisphere a conçu une organisation  
en trois business lines métier (Data 
Marketing, Risk Management et 
Conformité), reposant sur des services 
de proximité fortement implantés en 
France. Elle met ainsi à  disposition des 
entreprises :

Des services
de proximité
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Un puissant
réseau
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Pour obtenir tout renseignement 
et être dirigé, si nécessaire,  

vers un spécialiste :

relation-client@ellisphere.com

Ellisphere bénéficie d’un actionnariat 
solide et engagé composé de Andera 
Partners, Tikehau et Bpifrance aux côtés  
de son équipe de management et d’une 
majorité de ses salariés.

Ellisphere, via son holding Arthémis,  
renforce sa position sur le marché des 
solutions commerciales et marketing 
comme l’illustre son acquisition de 
l’entreprise Infotrade qui édite les solutions 
Sparklane, acteur majeur de l’édition de 
logiciels marketing  B2B. 

Membre du réseau européen BIGnet 
(Business Information Group Network) dont 
elle assure la présidence, Ellisphere s’est 
associée aux leaders en information 
d’entreprise dans chaque pays avec pour 
objectif de :

• �Faciliter les échanges internationaux et 
commerciaux grâce à un format 
d’information unifié tout en bénéficiant 
de la qualité et de la précision des 
données locales.

• �Proposer des solutions innovantes et 
adaptées aux enjeux des entreprises  qui 
conquièrent de nouveaux marchés en 
France et à l’international.

‘‘‘‘      Gérer une entreprise,
      c’est anticiper, 
      arbitrer et décider 
      à chaque instant



 

Siège social : Tour Franklin – 100-101 Terrasse Boieldieu – 92042 Paris La Défense Cedex 

Adresse postale : 37/39 rue Sergent Michel Berthet – CS 99063 – 69255 Lyon cedex 09

S.A.S. au capital de 2 519 229 euros – 482755741 RCS Nanterre

Suivez-nous sur
www.ellisphere.com

Contactez-nous
relation-client@ellisphere.com

Pour un monde économique fiable et une croissance durable
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